Załącznik nr 12
BIZNESPLAN
DO WNIOSKU O PRZYZNANIE JEDNORAZOWEJ DOTACJI
NA UTWORZENIE MIEJSCA PRACY W PRZEDSIĘBIORSTWIE SPOŁECZNYM 

Realizacja wsparcia odbywa się w ramach projektu „Rozwijamy społeczny biznes” współfinansowanego ze środków Europejskiego Funduszu Społecznego w ramach Regionalnego Programu Operacyjnego Lubuskie 2020, Oś Priorytetowa 7. Równowaga Społeczna, Działanie 7.6. Wsparcie dla OWES i ROPS we wzmacnianiu sektora ekonomii społecznej, Poddziałanie 7.6.1 Wsparcie rozwoju ES poprzez działania ośrodków wsparcia ekonomii społecznej

	DANE WNIOSKODAWCY 

	1. Nazwa podmiotu /grupy
	

	2. Forma prawna  
	

	3.  Adres 
W przypadku nowego PS – planowany
	

	4. Osoby uprawnione do reprezentacji podmiotu / członkowie grupy inicjatywnej
	



	OPIS DOTYCHCZASOWEJ DZIAŁALNOŚCI

	1. Data rozpoczęcia działalności
	

	2. Miejsce prowadzenia działalności
	

	3. Dotychczasowa działalność przedsiębiorstwa społecznego/ założycieli – jeśli dotyczy






	I. POMYSŁ NA BIZNES, ANALIZA MARKETINGOWA

	[bookmark: __RefHeading___Toc431479543]CHARAKTERYSTYKA PRZEDSIĘWZIĘCIA

	1. Przedmiot i zakres planowanego przedsięwzięcia
Proszę opisać na czym polega planowane przedsięwzięcie? Wskazać zakres działalności, rodzaj wytwarzanych produktów/świadczonych usług. Co będzie wyróżniało planowaną działalność? Proszę opisać zasadność planowanego przedsięwzięcia oraz sposób jego realizacji






	2. Cel przedsięwzięcia
Proszę opisać jaka jest misja i wizja, cele długookresowe (3  lata) oraz cele na najbliższy rok

	· Misja i wizja  przedsięwzięcia
	



	· Cele długookresowe (3 lata)
	



	· Cele krótkookresowe (1 rok)
	



	3. Data rozpoczęcia działalności gospodarczej (rzeczywista lub planowana) 
	

	4. Założyciele

	· Podmioty prawne: 
(Dane założyciela PS, adres, NIP, REGON, Osoba reprezentująca pomiot,  telefon, adres e-mail)
	

	· 
	

	· Osoby fizyczne:
(Imię i nazwisko, PESEL, adres)
	

	· 
	

	· 
	

	· 
	

	· 
	

	5. Kapitał (fundusz) podstawowy (jeśli dotyczy) 
Podać wysokość wkładu własnego założycielskiego lub posiadane już kapitały, fundusze w przypadku istniejącego podmiotu
	

	6. Rodzaj działalności (handel, produkcja, usługi)
	

	7. Forma organizacyjno-prawna
	

	8. Wartość społeczna przedsięwzięcia







	9. Klasyfikacja działalności 
Proszę podać kod PKD (cztery cyfry) dla prowadzonej/planowanej działalności

	Działalność
	Krótka charakterystyka
(przedmiot i zakres)
	Udział % w ogólnej wartości planowanych przychodów ze sprzedaży

	Prowadzona - Podstawowa: 
Nr PKD: ……..
	
	

	Planowana - Podstawowa: 
Nr PKD: ……..
	
	

	Prowadzona - Inna: 
Nr PKD: ……..
	
	

	Planowana - Inna: 
Nr PKD: ……..
	
	



	PLAN MARKETINGOWY

	A. Opis produktu/usługi i pozycja na rynku 
Proszę opisać produkty/usługi jakie zostaną wprowadzone na rynek w ramach planowanej działalności gospodarczej przedsiębiorstwa, w jaki sposób różnią się one od już dostępnych na rynku oraz możliwości realizacji ich sprzedaży.

	1. Proszę opisać produkty/usługi oraz określić dla nich zasięg terytorialny gdzie będzie prowadzona sprzedaż. Czy produkty/usługi są przeznaczone na rynek lokalny, regionalny, krajowy lub eksport?



	2. Proszę podać, w jaki sposób produkt różni się od produktów/usług konkurencji. Czy jest to nowy produkt na rynku?



	3. W jaki sposób rozpoznano możliwość realizacji sprzedaży oferowanych produktów/usług na rynku?






	B. KLIENCI I RYNEK
Proszę charakteryzować i oszacować liczbę potencjalnych klientów, wielkość planowanej sprzedaży i oferowanych cen.

	Grupa klientów

	1. Kim są nabywcy produktów/ usług? 

	Grupa klientów
	Charakterystyka grupy klientów i uzasadnienie jej wyboru

	
	

	
	

	
	

	
	

	2. Liczebność grupy odniesiona do zasięgu terytorialnego rynku.
Proszę podać szacunkową liczbę potencjalnych klientów.

	Grupa klientów
	Liczebność grupy potencjalnych klientów

	
	

	
	

	
	

	
	

	3.  Szacunkowa liczba rzeczywistych klientów, którą zamierza się zdobyć.

	Grupa klientów
	Liczebność grupy rzeczywistych klientów

	
	

	
	

	4. Oczekiwania i potrzeby nabywców odnośnie produktów/usług

	Grupa klientów
	Oczekiwania i potrzeby

	
	

	
	

	
	

	5.  Czy popyt na produkt/ usługi będzie ulegał sezonowym zmianom?
Proszę uzasadnić brak sezonowych zmian lub przyczyny zmiennego zapotrzebowania na produkty/usługi.








	6. Jak będą minimalizowane skutki sezonowości? (jeżeli występują sezonowe zmiany popytu)





	7. Czy istnieje możliwość pozyskania nowych rynków zbytu? Proszę je opisać.





	Polityka cenowa

	1. Proszę wyjaśnić planowany poziom cen. 
Należy podać informację dotyczącą wszystkich głównych produktów / usług (dane dla podobnych kategorii oferty można grupować w ramach jednego produktu lub usługi).

	Produkt / usługa
	Rok n
(rozpoczęcia działalności)
	Rok n + 1
	Rok n + 2

	1
	
	
	

	2
	
	
	

	3
	
	
	

	Etc.
	
	
	

	2. Dlaczego zastosowano ceny określone w pkt. 1?
Podaj sposób lub metodę kalkulacji zaproponowanego poziomu cen dla każdej usługi. Odnieś poziom cen do konkurencji.




	[bookmark: __RefHeading___Toc431479551]Prognoza sprzedaży

	1. Proszę podać wielkość sprzedaży (w sztukach, jednostkach, itp.) produktów/usług w kolejnych okresach.  

	Produkt /usługa
	Rok n
(rozpoczęcia działalności)
	Rok n + 1
	Rok n + 2

	1
	
	
	

	2
	
	
	

	Etc.
	
	
	

	2. Proszę uzasadnić, że podane powyżej wielkości są realne.





	Przychody

	1.  Poniżej należy określić przewidywane przychody ze sprzedaży podstawowych produktów / usług. Należy tego dokonać na podstawie danych z tabeli  Polityka cenowa oraz Prognoza sprzedaży. 

	Produkt /usługa
	Rok n
(rozpoczęcia działalności)
	Rok n + 1
	Rok n + 2

	1
	
	
	

	2
	
	
	

	3
	
	
	

	Etc.
	
	
	

	SUMA
	
	
	



	C. [bookmark: __RefHeading___Toc431479552]
KONKURENCJA NA RYNKU
Proszę ocenić konkurencyjność produktu/usługi w odniesieniu do rynku planowanej sprzedaży.

	1. Proszę dokonać oceny produktów/ usług konkurencji w skali od 1 (ocena najniższa) do 10 (ocena najwyższa) w porównaniu do własnych produktów/usług.  Należy wstawić oceny w kolumnach 2, 3, 4 

	Nazwa
	Jakość
	Cena
	Reklama/promocja
	Mocne i słabe 
strony oferty

	Oferta wnioskodawcy
	
	
	
	

	Konkurent 1
Nazwa:

	
	
	
	

	Konkurent 2
Nazwa:

	
	
	
	

	Konkurent 3
Nazwa:

	
	
	
	

	Konkurent N
Nazwa:

	
	
	
	

	2.  Proszę opisać potencjalne działania swoich konkurentów w reakcji na uruchomienie nowego przedsięwzięcia oraz wprowadzenia produktu (usługi) na rynek?  
Czy dokonają oni obniżenia cen swoich produktów (usług), czy uruchomią dodatkową akcję promocyjną, a może zachowają się w jeszcze inny sposób? Jaka będzie wtedy reakcja Wnioskodawcy?






	3. Proszę opisać  jakie działania zostaną podjęte w relacji z istniejąca konkurencją na rynku










	D. [bookmark: __RefHeading___Toc431479550]Dystrybucja i promocja 
Proszę przedstawić strategię marketingową produktu/usługi.

	1. W jaki sposób odbywa się sprzedaż? Proszę opisać metody/kanały dotarcia do klientów. Proszę opisać proces sprzedaży. 





	2. W jaki sposób klienci są oraz będą informowani o produktach/usługach? Proszę opisać formę promocji/reklamy





	3. Dlaczego wybrano wyżej wymienione formy promocji i informacji? Proszę uzasadnić ich wybór w kontekście oferowanych produktów/usług.





	4. Jakie będą przewidziane formy płatności za oferowane produkty, usługi (przelew, gotówka, karta)?










Analiza SWOT,  metoda określenia słabych i silnych stron firmy oraz szans i zagrożeń przed nią stojących.
Analizę prosimy przeprowadzić według poniższych wskazówek:
Mocne strony – wewnętrzne czynniki pozytywne - należy wymienić m.in. atuty swojego pomysłu, zalety proponowanych towarów/usług, charakterystyczne cechy, które odróżniają planowaną działalność od innych podobnych, posiadane umiejętności, które są niezbędne dla powodzenia przedsięwzięcia. 
Słabe strony – wewnętrzne czynniki negatywne - należy wymienić m.in. czynniki, które stanowią   o przewadze konkurencji, elementy, które powinny zostać usprawnione, błędy, których należałoby się wystrzegać 
w przyszłości, ograniczenia wynikające z małych zasobów lub niedostatecznych kwalifikacji.
Szanse – zewnętrzne czynniki pozytywne – należy wymienić m.in. zjawiska  i tendencje w otoczeniu, które, gdy odpowiednio wykorzystane, staną się impulsem do rozwoju, szanse wynikające z rozwoju technologii, ze struktury rynku pracy, struktury społeczeństwa, zmian w stylu życia, wzorów społecznych, rządowej oraz samorządowej polityki gospodarczej i finansowej.
Zagrożenia – zewnętrzne czynniki negatywne – należy wymienić m.in. bariery rozwoju firmy wynikające np. z sytuacji makro- i mikroekonomicznej, utrudnienia wynikające z przewagi konkurencji, zmiennych warunków na rynku towarów/usług, przeszkody wynikające z sytuacji politycznej i gospodarczej kraju, Europy, świata.

	E. [bookmark: __RefHeading___Toc431479554]Analiza SWOT planowanego przedsięwzięcia

	UWARUNKOWANIA WEWNĘTRZNE

	Mocne strony
	Słabe strony

	
	

	
	

	
	

	
	

	UWARUNKOWANIA ZEWNĘTRZNE

	Szanse
	Zagrożenia

	
	

	
	

	
	

	
	

	Wnioski z analizy SWOT

	








	II. [bookmark: __RefHeading___Toc431479556]POTENCJAŁ WNIOSKODAWCY

	Personel wnioskodawcy

	1. Personel wnioskodawcy Proszę scharakteryzować istniejący poziom i strukturę zatrudnienia w przedsiębiorstwie – dotyczy podmiotu istniejącego


	2. Proszę opisać strukturę przedsiębiorstwa w związku z planowanym przedsięwzięciem:

	Nazwa stanowiska 1:  
	

	Ilość osób w ramach stanowiska 1:
	

	Opis stanowiska 1:
	

	Imiona i nazwiska osób, które zostaną zatrudnione w ramach stanowiska 1:
	

	Czy osoby zatrudniane w ramach stanowiska 1 spełniają kryteria określone w par. 8 Regulaminu Projektu (TAK/NIE)
	

	Wiek, wykształcenie i doświadczenie zawodowe osób zatrudnionych w ramach stanowiska 1:
	

	Inne kluczowe informacje:  
	

	Nazwa stanowiska 2:  
	

	Ilość osób w ramach stanowiska 2:
	

	Opis stanowiska 2:
	

	Imiona i nazwiska osób, które zostaną zatrudnione w ramach stanowiska 2:
	

	Czy osoby zatrudniane w ramach stanowiska 2spełniają kryteria określone w par. 8 Regulaminu Projektu (TAK/NIE)
	


	Wiek, wykształcenie i doświadczenie zawodowe osób zatrudnionych w ramach stanowiska 2:
	

	Inne kluczowe informacje:  
	



	Nazwa stanowiska n:  
	

	Ilość osób w ramach stanowiska n:
	

	Opis stanowiska n:
	

	Imiona i nazwiska osób, które zostaną zatrudnione w ramach stanowiska n:
	

	Czy osoby zatrudniane w ramach stanowiska 1 spełniają kryteria określone w par. 8 Regulaminu Projektu (TAK/NIE)
	


	Wiek, wykształcenie i doświadczenie zawodowe osób zatrudnionych w ramach stanowiska n:
	

	Inne kluczowe informacje:  
	

	Kadra kierownicza
Proszę przedstawić doświadczenie i umiejętności, które posiada kadra kierownicza wnioskodawcy, jeśli nie zostało to wskazane powyżej

	Imię i nazwisko, wiek,  stanowisko, wykształcenie

	



	Doświadczenie zawodowe

	




	Przygotowanie do realizacji projektu i wykonane działania

	Proszę opisać podjęte działania w celu realizacji przedsięwzięcia. (promocja, pozyskanie klientów, zaangażowanie środków, badanie rynku)









[bookmark: __RefHeading___Toc431479553]
	Aktualne zasoby techniczne
W tabeli tej należy wyszczególnić majątek, który będzie stanowił własność przedsiębiorstwa, a także który będzie używany w przedsiębiorstwie na podstawie umów najmu, dzierżawy i leasingu (z wyłączeniem tego, który zostanie zakupiony/ wynajęty/wydzierżawiony itp. w ramach dotacji).

	Grunty (podać grunty, które będą stanowić   własność przedsiębiorstwa lub będą użytkowane na
podstawie umów dzierżawy lub użyczenia)

	 Lokalizacja
	 Powierzchnia
	Forma   władania
(własność, użyczenie,  dzierżawa)
	 Szacowana wartość

	
	
	
	

	Budynki i budowle (podać budynki, które będą stanowić   własność przedsiębiorstwa lub będą
użytkowane na podstawie umów najmu, użyczenia lub leasingu)

	 Lokalizacja i przeznaczenie
	 Powierzchnia
	Forma   władania
(własność, użyczenie, najem, leasing)
	 Szacowana wartość

	


	
	
	

	Maszyny i urządzenia (podać urządzenia, które będą stanowić  własność przedsiębiorstwa lub będą
użytkowane na podstawie umów dzierżawy, użyczenia lub leasingu)

	

Rodzaj (typ, producent, model)
	

Rok produkcji
	Forma władania
(własność, użyczenie, dzierżawa, leasing)
	

Szacowana wartość

	
	
	
	

	Środki transportu (podać środki transportu, które będą stanowić   własność przedsiębiorstwa lub
będą użytkowane na podstawie umów najmu, użyczenia lub leasingu)

	 Rodzaj (typ, producent, model)
	 Rok produkcji
	Forma władania
(własność, użyczenie, dzierżawa, leasing)
	 Szacowana wartość

	
	
	
	

	Pozostałe środki trwałe i wartości niematerialne i prawne (wymienić najważniejsze, dla pozostałych
podać szacunkowe wartości dla poszczególnych grup np. narzędzia czy meble)

	 Rodzaj
	Forma władania
(własność, użyczenie, dzierżawa, leasing)
	 Szacowana wartość

	
	
	



	
	III. PLAN INWESTYCYJNY, OPŁACALNOŚĆ I EFEKTYWNOŚĆ EKONOMICZNA PRZEDSIĘWZIĘCIA

	Plan inwestycyjny

	A. [bookmark: __RefHeading___Toc431479559] Opis planowanej inwestycji 
Należy przedstawić zakres planowanej inwestycji (np. zakup maszyn i urządzeń, itp.). W pkt. 1 należy odnieść się do całokształtu działań.

	1. Uzasadnienie inwestycji: 
	




	2. Zakres inwestycji - Wymienić jedynie koszty kwalifikowane z planowanych nakładów w ramach działań do zrealizowania

	Rodzaj działania/kosztów
	Uzasadnienie
	Koszty (PLN)

	2.1. 
	
	

	2.n. 
	
	

	RAZEM (PLN):
	

	3. Zakres inwestycji - Wymienić wszystkie pozostałe nakłady inwestycyjne w ramach działań do zrealizowania sfinansowane z innych źródeł

	Rodzaj działania / kosztów 
	Uzasadnienie 
	Koszty (PLN) 

	3.1. 
	
	

	3.n. 
	
	

	RAZEM (PLN):
	

	4. Nakłady inwestycyjne łącznie Suma pkt. 2 i pkt.3

	RAZEM (PLN):
	



	B.  Harmonogram działań związany z realizacją przedsięwzięcia 
Wymienić poniżej działania jakie zostaną podjęte, aby uruchomić planowaną działalność (np. przygotowanie inwestycji, zapytania ofertowe, zakupy środków trwałych, uzyskanie pozwoleń i koncesji, pozyskanie innych źródeł finansowania, remonty, zawarcie umów, pozyskanie klientów). Należy oszacowań koszty związane z działaniami.

	Opis działań 
	Koszt realizacji
	Okres realizacji (od…do…)

	1
	
	

	2 
	
	

	3
	
	

	4
	
	

	5
	
	

	n
	
	














	[bookmark: __RefHeading___Toc431479563]SYTUACJA EKONOMICZNO-FINANSOWA

	A. Uproszczony bilans 
Bilans przedstawia zasoby przedsiębiorstwa oraz źródła ich finansowania. Format wymaganego bilansu jest uproszczony. Aktywa muszą równać się pasywom 

	Aktywa 
	Rok n
(rozpoczęcia działalności)
	Rok n + 1
	Rok n + 2

	MAJĄTEK TRWAŁY (A do G): 
	
	
	

	A/ wartości niematerialne i prawne 
	
	
	

	B/ grunty 
	
	
	

	C/ budynki i budowle 
	
	
	

	D/ maszyny i urządzenia 
	
	
	

	E/ inwestycje rozpoczęte 
	
	
	

	F/ długoterminowe papiery wartościowe 
	
	
	

	G/ pozostały majątek trwały 
	
	
	

	MAJĄTEK OBROTOWY (H do K): 
	
	
	

	H/ należności i roszczenia 
	
	
	

	I/ zapasy 
	
	
	

	J/ środki pieniężne 
	
	
	

	K/ pozostały majątek obrotowy 
	
	
	

	AKTYWA RAZEM (MAJĄTEK TRWAŁY I OBROTOWY) 
	
	
	

	Pasywa 
	Rok n
(rozpoczęcia działalności)
	Rok n + 1
	Rok n + 2

	PASYWA DŁUGOTERMINOWE (L do N) 
	
	
	

	L/ fundusze własne 
	
	
	

	M/ zobowiązania długoterminowe (bez kredytów i pożyczek) 
	
	
	

	N/ kredyty i pożyczki długoterminowe 
	
	
	

	PASYWA KRÓTKOTERMINOWE (O do R) 
	
	
	

	O/ zobowiązania krótkoterminowe (bez kredytów i pożyczek) 
	
	
	

	P/ kredyty i pożyczki krótkoterminowe 
	
	
	

	R/ pozostałe pasywa 
	
	
	

	PASYWA RAZEM (DŁUGO I KRÓTKOTERMINOWE): 
	
	
	

	B. Rachunek zysków i strat
Rachunek ten dostarcza informacji, jak dochodowe jest przedsiębiorstwo. Należy przedstawić rzetelne dane.

	Pozycja 
	Rok n
(rozpoczęcia działalności)
	Rok n + 1
	Rok n + 2

	1. Przychody ze sprzedaży
	
	
	

	1.1.Przychody ze sprzedaży usług
	
	
	

	1.2 Przychody ze sprzedaży materiałów
i towarów
	
	
	

	2. Koszty działalności operacyjnej
	
	
	

	2.1 Amortyzacja
	
	
	

	2.2 Zużycie materiałów i energii
	
	
	

	2.3 Usługi obce
	
	
	

	2.4 Podatki i opłaty
	
	
	

	2.5 Wynagrodzenia
	
	
	

	2.6 Pochodne od wynagrodzeń
	
	
	

	2.7 Pozostałe koszty rodzajowe
	
	
	

	2.8 Wartość sprzedanych towarów i materiałów
	
	
	

	3. Zysk (strata) ze sprzedaży (1-2)
	
	
	

	4. Pozostałe przychody operacyjne
	
	
	

	4.1 Zysk ze zbycia niefinansowych aktywów trwałych
	
	
	

	4.2 Dotacje
	
	
	

	4.3 Inne przychody operacyjne
	
	
	

	5. Pozostałe koszty operacyjne
	
	
	

	5.1 Strata ze zbycia niefinansowych aktywów trwałych
	
	
	

	5.2 Aktualizacja wartości aktywów
	
	
	

	5.3 Inne koszty operacyjne
	
	
	

	[bookmark: _GoBack]6. Zysk (strata) z działalności operacyjnej (3+4-5)
	
	
	

	7. Przychody finansowe
	
	
	

	8. Koszty finansowe 
	
	
	

	9. Zysk (strata) brutto z działalności gospodarczej (6+7-8)
	
	
	

	10. Podatek dochodowy
	
	
	

	11. ZYSK NETTO (9-10) 
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	C. Przychody w pierwszych 12 miesiącach funkcjonowania przedsiębiorstwa


	POZYCJA/MIESIĄC
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	Razem

	1. Przychody ze sprzedaży
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1.1. Przychody ze sprzedaży usług
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1.2. Przychody ze sprzedaży materiałów
i towarów
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2. Pozostałe przychody operacyjne
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1.1. Dotacje
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1.2. Pozostałe przychody operacyjne
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3. Przychody finansowe
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4. Przychody ogółem
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	D. Koszty w pierwszych 12 miesiącach funkcjonowania przedsiębiorstwa

	POZYCJA/MIESIĄC
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	Razem

	1. Koszty działalności operacyjnej
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1.1 Amortyzacja
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1.2 Zużycie materiałów i energii
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	- materiały podstawowe
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	- energia elektryczna
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	- paliwo, gaz
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	- surowce
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	- woda
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1.3 Usługi obce
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	- rozmowy telefoniczne/ internet
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	- najem/dzierżawa
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	- usługi księgowe
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	- usługi komunalne
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	- pozostałe usługi
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1.4 Podatki i opłaty
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1.5 Wynagrodzenia
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1.6 Ubezpieczenia społeczne i inne świadczenia
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1.7 Pozostałe koszty rodzajowe
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	- reklama
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	- ubezpieczenia majątkowe
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	- delegacje
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1.8. Wartość sprzedanych towarów i materiałów
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2. Pozostałe koszty operacyjne
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3. Koszty finansowe
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4. Koszty ogółem
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	E. Rachunek wyników na pierwsze 12 miesięcy funkcjonowania przedsiębiorstwa

	POZYCJA/MIESIĄC
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	Razem

	1. Przychody netto ze sprzedaży
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2. Koszty działalności gospodarczej
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3. Zysk (strata) ze sprzedaży ( 1-2)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4. Pozostałe przychody operacyjne
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	5. Pozostałe koszty operacyjne
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	6. Zysk (strata) z działalności operacyjnej(3+4-5)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	7. Przychody finansowe
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	8. Koszty finansowe
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	9. Zysk (strata) brutto (6+7-8)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	10. Podatek dochodowy
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	K. Zysk (strata) netto (9-10)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	







Podsumowanie.

	Proszę poniżej przedstawić wnioski wynikające z przedstawionych powyżej analiz oraz ewentualnie dodatkowe uwagi dotyczące projektu w zakresie nie ujętym we wcześniejszych tabelach.

	






………………………………………………….                                                                  …………………….………………………………
           miejscowość, data                                                                           czytelny podpis Wnioskodawców
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